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Co to jest Vendere Telesupport? V E N D E R E
Od razu do rzeczy: jestesmy ekspertami w dziedzinie marketingu, wyspecjalizowanymi w komunikacji
telefonicznej. Telemarketerzy dobrej jakosci, a nie standartowi telemarketerzy, ktorzy za wszelkg cene
probujg co$ wcisngé rozmdéwcy. Poza tym my nie dzwonimy w imieniu twojej firmy, lecz dzwonimy jako
ty. Poniewaz przyswajamy sobie kulture twojej organizacji oraz znamy twéj produkt lub ustuge w
najdrobniejszych szczegdtach, zanim przystgpimy do pracy. W zwigzku z tym Vendere dziata jako

przedtuzenie twojego dziatu sprzedazy i marketingu. Jak méwi angielskie powiedzenie: we are in your
business.

Co robi Vendere?

Znajduje i wigze klientéw. Wychodzgc z naszej filozofii ‘we are in your business’ naszg wiedze oddajemy
catkowicie na potrzeby twojej misji i twojej wizji. Krétko mdéwiagc: do zawierania, podtrzymywania, oceny
i rozszerzania kontaktow. A wiec sprzedaz telefoniczna, telemarketing i leadgeneration. Postugujac sie
ptynnie niderlandzkim, angielskim, francuskim i niemieckim.

| jaki by nie byt cel, dzwonimy jako ty: to podnosi efektywnos¢ kontaktu z grupg docelowg, zapobiega
nadszarpnieciu reputacji i umacnia wzajemne relacje. Kwestia takiego samego myslenia.

Telemarketing jakosciowy

Vendere dysponuje wtasnym rozrastajgcym sie zespotem telemarketerow: zmotywowanych liderow
sprzedazy o swietnych umiejetnosciach komunikowania sie i pasji sprzedawania. Od umawiania spotkan,
efektywnego dzwonienia do ofert, az po badanie zadowolenia klientow, okreslania wartosci klientow i
badanie osiggalnosci dla nowych produktéw. Zatem telewsparcie i sprzedaz telefoniczna z wartoscig
dodang. Dlatego Vendere nie mozna poréwnac do przecietnego call center.

Dlaczego Vendere jest tak dobry?
To suma 4 prostych i istotnych czynnikéw:

1. Jestesmy liderami w dzwonieniu: dzwonienie to umiejetnosc i dlatego w Vendere pracuja na etacie
tylko profesjonalisci. Bo dzwonienie to nasza pasja.

2. Opracowalismy unikalng metode dzwonienia, ktérg zawsze potwierdzajg kazdorazowo osiggniete
wyniki. Wyprébuj nas!

3. We are in your business: Zanim przystgpimy do pracy, przyswajamy sobie kulture twojej organizacji
oraz znamy w najdrobniejszych szczegdtach twdj produkt lub ustuge. Kréotko méwigc Vendere to
synonim efektywnego telemarketingu: nie ilos¢, lecz jakos¢.

4. Wizja dtugoterminowa: twadj sukces jest naszym sukcesem. Vendere postrzega sie jako partner
biznesowy swoich klientdw i to przektada sie nie tylko na przejrzyste uzgodnienia biznesowe i nasze
optymalne zaangazowanie, lecz takze na dtugoterminowe relacje.

O firmie Vendere

Firma Vendere (po tacinie ‘sprzedawac’) powstata w 2002 r. i wyrosta na eksperta w dziedzinie
marketingu wyspecjalizowanego w komunikacji telefonicznej: telemarketing jakosciowy, sprzedaz
telefoniczna i leadgeneration. Ponadto wspieramy organizacje poprzez praktyczny trening i szkolenie w
zakresie telefonicznej sprzedazy i komunikacji. Vendere szybko ros$nie, zarowno jesli chodzi o krag
klientow, jak i ilos¢ pracownikéw. Profesjonalizm, zespotowos$¢, zaangazowanie i wspétuczestnictwo to
kluczowe stowa, ktére charakteryzujg atmosfere i kulture firmy Vendere i jej pracownikéw. A linig
przewodnig jest zawsze twaj cel i twéj sukces. Poniewaz Vendere przybliza cie do obrotu.



